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QUE ES

Programa para startups que
se encuentran en etapa de
escalamiento, disefhado para
acelerar la operacion y
aumentar las ventas con un

enfoque estratégico. % -
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SERVICIO DE ME

5 a 6 sesiones

de consultoria a eleccidn, entre: /

Mes1 Mes 3 ESTRATEGIA DE VENTAS
T "
ESTRUCTURACION FINANCIERA
Mentoria 1Sl Mentoria 2 Sl
LEVANTAMIENTO DE CAPITAL
WERA w B
Mentoria 152 Mentoria 2 S2 INTERNACIONALIZACION
— e o . A
oTRos seRvigios
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Mentoria 1S3 Mentoria 2 S3

Diagnéstico previo a comenzar el servicio

Mentoria 1S4 Mentoria 2 S4 Acceso a REIIE G EINCEE Y

Perks (Beneficios de nuestros partners)

E



evoluciona

ACELERACION

UMD Ventures

Servicio de
mentorias

Servicio donde se designa a un mentor que
apoyara a la empresa con el objetivo de
comprender el estado actual de companiay
proporcionar directrices estratégicas a través de
reuniones mensuales de trabajo, abordando las
problematicas especificas que decidan trabajar.

8 SESIONES - Entregable: Minutas de las
reuniones
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Consultoria
especializada

Asignacion de un experto que tiene por finalidad
entender el estado actual de la compania para
entregarles directrices estratégicas a través de
diferentes reuniones de trabajo.

La tematica de la consultoria la definira
el emprendedor juntoa un diagndstico
inicial con el objetivo de resolver una
problematica propia de la empresa.

5 a 6 SESIONES
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ELEGIR UNA OPCION

__ PARATODAS LAS OPCION1 - ESTRATEGIA DE VENTAS
ReIONES OPCION 2 - ESTRUCTURACION FINANCIERA

OPCION 3 - LEVANTAMIENTO DE CAPITAL

OPCION 4 - INTERNACIONALIZACION

L,

especializada
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Nicolas

Elizarraga

Founder /CEO
Empower It LATAM

ESTRATEGIA DE VENTAS

PERFIL CONSULTOR

Cuenta con experiencia en la comercializacién de soluciones tecnoldgicas en Chile y otros 13
mercados. Fundador de Empower it, primera consultora de conocimiento en ventas B2B para
productos y servicios de base tecnolégica y en apoyo a startups en modelos de este tipo de negocios.

Hace 8 afos realiza consultorias de proceso comercial y capacitaciones para empresas y startups de
base tech de modo directo. Ha prestado servicios de este tipo en 8 paises hasta ahora, considerando
también clusters de empresas de tecnologia, incubadoras y aceleradoras de startups. Lleva 12 afios
investigando el modo en que las empresas compran Tl en América latina. Tiene un podcast de ventas
Tl (en spotify) y es autor del libro Del Cédigo a la Venta: Manual practico para vender tecnologia a las
empresas.
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ESTRUCTURACION FINANCIERA

Ingeniero Civil Industrial y Magister en Ingenieria, Pontificia Universidad Catdlica. Mas de 12
anos de experiencia en Inteligencia Financiera, finanzas corporativas y gobernanza.

CEO y Fundador de CFO Remoto, Fintech que facilita el control y planificacién financiera de

Phili e empresas.
pp Ha trabajado en empresas como BabyTuto, D'E Capital, Gama Bikes, Wadhwani Foundation,

Besangon Admetricks y Servisenior.com.

Actualmente es mentor de Startup Chiley UDD Ventures.

OP. 2
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LEVANTAMIENTO DE CAPITAL

Master en Administracion de Empresas (MBA) con especializacion en Finanzas de L. Stern School of Business,
New York University e Ingeniero Civil Industrial de la Universidad de Chile.

Socio fundador de Tribeca Advisors, boutique de asesoria de M&A, valorizacion, levantamiento y estructuracion
financiera. Cuenta con masde 20 afos de experiencia en inversiones en capital de riesgo, nuevos negocios,

L]
Claudlo finanzas corporativas, y M&A Se ha desem pefiado como socio fundador de Orion Capital Asset Management,
D f administradora de fondos de private equity, director de inversiones del fondo de capital de riesgo de Fundacion
uieu Chile y gerente de alianzas estratégicas y planificacion financiera en Visa Internacional y en el grupo de

Securitizacion Internacional de Fitch Rating, en Estados Unidos. Ademas, es profesor de financiamiento de
nuevos negocios, capital de riesgoy estructuracion de planes de negocio en la UAI y Universidad de Chile, FEN.

OP.3
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INTERNACIONALIZACION DE
PRODUCTOS

Ingeniero Civil Industrial por la Universidad del Desarrollo (UDD), sede Concepcion.
MBA por la Boston University — School of Management. E6S+]

Trayectoria y emprendimientos
Inicié su carrera profesional en Chile, posteriormente se trasladd a Estados Unidostras su MBA
donde detectd una oportunidad para marcas latinoamericanas poco presentes en gondolas del

° l ’ mercado estadounidense.
NlCO as Fundador de LAP Import (2014): importadora de productos latinoamericanos dirigida al mercado de
EE.UU.
Leal En Chile cofundador y CEO de LAP Marketplace (también referida como LAP Clobal) que conecta

marcas latinoamericanas (principalmente PYMEs) con marketplaces internacionales como Amazon,
eBay, Walmart, entre otros.

OP. 4


https://www.f6s.com/member/nicolasleal?utm_source=chatgpt.com
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CONOCENOS




EOERCA DE
UDD Ventures

Aceleramos los ciclos de aprendizaje
de nuestros clientes con
metodologias propias de una
startup y nuestras redes de

expertos.

Somos la aceleradora de negocios de la UDD con
ede en Santiago y Concepcidon con mas de 15

de experiencia en el apoyo a startups.

UMD Ventures



RANKING NACIONAL
EVALUACION INCUBADORAS APOYADAS POR CORFO

EMPRENDIMIENTOS PARTICIPANTES EN PROGRAMAS 2023

N°1 N°1 N°2 N°2
VENTAS DEL PORTAFOLIO CAPITAL PRIVADO LEVANTADO GENERACION DE EMPLEOS RANKING GENERAL
11.198 CLP MM 3.954 CLP MM 224 PUESTOS




1.200

participantes

programas de
formacion

ejecutiva.

+19.400

millones
capital
publico
levantado.

+600

mujeres

en programas
de formacion
y aceleracion.

+16.600

millones

capital privado
levantado por
emprendedores.

CIFRAS HISTORICAS

.

+1.300

proyectos

15 afos
apoyando a
emprededores.

+6.600

proyectos

evaluados

para programas
publicos y privados.

+770

empresas

pymes
apoyadas.

+180.700

millones

ventas acumuladas
portafolio
emprendimientos.




NUESTRO IMPACTO

Conectamos a todos los
actores, poniendo al
centro alos
emprendimientos y las
startups.

ACADEMIA

Formacion y redes de valor
para el crecimiento de sus

negocios.

Generamos redes entre el Estado, la
Academia, las grandes empresas y
emprendimientos, con el objetivo de
crear sinergia, crecimiento e innovacion

en los negocios.

ESTADO

Patrocino de Fondos Corfo
Semilla Inicia, Semilla
Expande.

Adjudicacion de fondos

especificos de Corfo.

RED DE
INVERSIONISTAS

La Red Angeles UDD es ejecutada
y dirigida por UDD Ventures,
quien conecta a startups de su
portafolio y del ecosistema, con
inversionistas interesados en
emprendimientos tecnoldgicos en

etapa temprana.

UMD Ventures

Ecosistema de emprendimiento
e innovacion nacional.

GRAN EMPRESA

Conectar conla gran
empresa para pilotar, escalar
y crear nuevos negocios

innovadores.

RED DE
MENTORES

Constituida por un selecto equipo
de mas de 80 profesionales activos
quienes vuelvan su experiencia
metodoldgica, técnicay

estratégica.
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UMD Ventures

Directorio

HERNAN DANIEL CHRISTIAN GINA CRISTOBAL
CHEYRE CONTESSE KAMIANSK] OCQUETAU DE SOLMINIHAC
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HAN CONFIADO

en nosotros
Walmart Chile MUITUAL L/S\;?;/‘ CCU cooprgucu
. . P~~~ .
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Ul Ventures Creando
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contactouddventures@udd.cl
www.uddventures.udd.cl
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