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Qué es?

Programa para startups

que se encuentran en etapa
de escalamiento, disenado
para prepararlos para su
ronda de levantamiento de
capital y aumentar las ventas
con un enfoque estratégico.
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Servicios
especializados

Asignacion de un experto que tiene por finalidad
entender el estado actual de la compania para
entregarles directrices estratégicas a través de
diferentes reuniones de trabajo.

La tematica del servicio la definira

el emprendedor juntoa un diagndstico
inicial con el objetivo de prepararlos para su
proximo levantamiento de capital.

5 a 6 SESIONES




evoluciona

LEVANTAMIENTO DE CAPITAL

SERVICIO DE DIAGNOSTICO FINANCIERO
Y PREPARACION FINANCIERA PARA UN DEAL

Servicio que busca mejorar la planificacion
. . (]
financiera de la empresa.

Contempla una reunion inicial para entender
donde esta el dolor de finanzas del
emprendedor/empresa. Con este diagndstico se
trabaja en la preparacion para futuras rondas de
levantamiento de capital.

Desarrollo del relato financiero historico para
la toma de decisiones e inversiones.
Creacion de modelo financiero proyectado
para inversionistas (rondas de capital).
Recomendaciones financieras customizadas

para el negocio en cuestion.

MODULO 1A Entregable: Plantillc
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Philippe
Besancon

MODULO 1A

SERVICIO DE DIAGNOSTICO FINANCIERO Y
PREPARACION FINANCIERA PARA UN DEAL

Ingeniero Civil Industrial y Magister en Ingenieria, Pontificia Universidad Catdlica. Mas de 12
anos de experiencia en Inteligencia Financiera, finanzas corporativas y gobernanza.

CEO y Fundador de CFO Remoto, Fintech que facilita el controly planificacion financiera de
empresas. Ha trabajado

en empresas como BabyTuto, D'E Capital, Gama Bikes, Wadhwani Foundation, Admetricksy
Servisenior.com.

Actualmente es mentor de Startup Chiley UDD Ventures.



MODULO 1B
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SERVICIO DE PREPARACION
COMERCIAL PARA ESCALAR

El objetivo de este servicio es escalar

el negocio y el fortalecimiento de
las siguientes areas, segun el estado
en el que se encuentre la
empresa/emprendedor.

Implementacion de herramientas
para el armado de bases de datos
de prospectos.

Armado de estrategia de contacto:

definicion de mensajes de alto
impacto e implementacion de
herramientas de automatizacion.
Asistencia en la implementacion u
optimizacion de CRM.

Entregable: Minutas y grabaciones de la implementacion.

B2B /Saas

- Product Market fit B2B: Validacion de
interés con primeros clientes

- Growth B2B: Tecnologiay procesos para
generar nuevos leads

- Gestion de leads B2B: Tecnologia y

procesos paraadministrar leads

B2B / SaaS/ B2C

- UX/ Ul para web y aplicaciones con foco
en conversion y ventas

- Marketing Online, Google Ads, pauta
publicitaria y estrategia de inversion

contenidos (Meta, google, Instagram).
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Nicolas

Elizarraga

Founder /CEO
Empower It LATAM

SERVICIO DE PREPARACION
COMERCIAL PARA ESCALAR

PERFIL EXPERTO

Cuenta con experienciaen la comercializacion de soluciones tecnolégicas en Chile y otros 13 mercados. Fundador de

Empower it, primera consultora de conocimiento enventas B2B para productos y servicios de base tecnolégica y en
apoyo a startups en modelos de negocio B2B.

Hace 8 afos realiza consultorias de proceso comercial y capacitaciones para empresas y startupsde base tech
de modo directo. Ha prestado servicios de éste tipo en 8 paises hasta ahora, considerando también clusters
de empresas de tecnologia, incubadoras y aceleradoras de startups. Lleva 12 afios investigando el modo enque

las empresas compran Tl en América latina. Tiene un podcast de ventas Tl (en spotify) y es autor del libro Del Codigo a
la Venta: Manual practico para vender tecnologia alas empresas.
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SERVICIOS LEGALES PARA EL
LEVANTAMIENTO DE CAPITAL

Servicio a la medida de la empresa,
segun el estado en la que se
encuentre. Se realiza un due
diligence legal y se arma un plan
de trabajo de cara a unarondade
levantamiento de capital.

MODULO 2

Profundizar en las necesidades legales de |a
empresa en base a su estado de desarrollo,
Yy su necesidad de levantar capital.

Revision de las distintas etapas que
componen una ronda de inversion y los
documentos legales involucrados.

Analisis de antecedentes legales (due
diligence legal) para prepararse a un
proceso de levantamiento de capital.

Entregable: Informe de due diligence y data room
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Franco
Zapata

MODULO 2

SERVICIOS LEGALES PARA EL
LEVANTAMIENTO DE CAPITAL

Abogado (UDD), Magister (LLM) en Derecho de Empresa (PUC), y diplomado en finanzas. Cuenta con
masde 10 afos de experiencia en asesoria corporativa aempresas en innovacion tecnolégica en
asuntos de financiamiento de empresas, venture capital, M&A y gobiernos corporativos.

Socio Director de Estudio Zapata, firma de abogados orientada a |la asesoria de los diversos actores que
conforman el ecosistema del capital de riesgo chilenoy latinoamericano.

Actualmente es fiscal de FINTECHILE y director en diversas empresas de innovacion tecnoldgica.
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SERVICIOS PARA LA
VALORIZACION DE LA STARTUP

Servicio a la medida con el objetivo

CHARLY.(E

obtener una valorizacion clara de la
empresa, acorde a sus finanzas historicas,
proyecciones trabajadas anteriormente y
diversos hitos que permitiran tener una

valuaciéon correcta.

MODULO 3 Entregable: Valorizacion de la empresa
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SERVICIO DE ESTRATEGIA DE CRECIMIENTO

Creacion de estrategia de
escalamiento que tenga sentido con
la futura ronda de levantamiento de
capital, con el objetivo fortalecer el
camino del éxito de la startup.

Fortalecimiento de roadmap de
escalamiento en ejes como mercado,
canales, clientes, producto y equipo.
Acciones comerciales para el escalamiento.

Expertos de la Red de Mentores de UDD
Ventures, se hara un pool de mentores para
abordar cada uno de los items para un
escalamiento sano y acorde al capital
levantado.

MODU LO 4 Entregable: Minutas de reuniones y roadmap estratégico.
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PRESENTACION A, REd Angeles Um .
INVERSIONISTAS ANGELES ‘

Presentacion a la red de inversionistas
angeles sobre la startup, a través de |a ’
metodologia Tiny Demo Day, donde

los conectaremos con |los interesados ‘
en el proyecto.

Um lé:ilvsr;is:ar?ul lo 6 x ::5;:;%?

- Entregable: Minutas de reuniones y roadmap estratégico.

soron  UDD Ventures
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EOERCA DE
UDD Ventures

Somos la aceleradora de negocios de la UDD

con sede en Santiago y Concepcion.

Con mas de 14 anos de experiencia en el
apoyo a startups, aceleramos los ciclos de
aprendizaje de nuestros clientes con
metodologias propias de una startup y
nuestras redes de expertos, entregando un

rvicio de excelenciay a escala humana.

UMD Ventures



AREA DE
Nuevos Negocios Ecosistema de Ermes

emprendimiento

e innovacion

nacional. Formacion para integrar la
mentalidad emprendedora a partir de
la transformacion digital y la conexion
con startups como proveedores de

Academia . servicios tecnolégicos.

UMD Ventures

ECOSISTE MA Formacion y redes de valor para
um Ventu res el crecimiento de sus negocios.

Conectamos a todos los
actores, poniendo al centro

“emprendedores/
startups . p

a los emprendimientos 7 |
y startups. > =) Estado

Patrocinio de Fondos Corfo
Semilla Inicia y Semilla Expande.
Adjudicacion de fondos
especificos de Corfo.

Red de mentores

Constituida por un selecto
equipo de mas de 80
profesionales activos que
acompanan volcando su vasta Conectar a las startups para pilotar, escalar,
experiencia metodoldgica, nuevos negocios innovadores.

técnica y estratégica.

Gran empresa

Formacidn para los equipos que buscan integrar la
mentalidad emprendedora para la evolucion de los
negocios.




+680 +520

participantes mujeres
programas de participantes
formacion en programas.

ejecutiva.
+13.700 +8.000
millones millones
capital publico capital privado
levantado. levantado por
emprendedores.

CIFRASE. .5

+560

proyectos

14 afios
apoyando a
emprendedores.

+6.500

proyectos

evaluados para
programas publicos y
privados.

+570

empresas

pymes
apoyadas.

+165.700

millones

ventas acumuladgg;
portafolio
emprendimien
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UMD Ventures

) ) K 5 ’.i ‘/‘ i W ’ G
HERNAN DANIEL CHRISTIAN GINA CRISTOBAL
CHEYRE CONTESSE KAMIANSKI OCQUETAU DE
SOLMINIHAC
BROS
torio




UMD Ventures

Negocios
MASISA
MUTUAL = =!|L H=
1 |’.:" |'|'|'|'.l.l'.l|"l.'-.’|'I
walmart Chll’E‘  ETNEES LY | "

uestl OS e Programa "Elige Formarte" e Intraemprendimiento Corpor ativo. e Consejo de Asesores
e Aceleracion de proyectos.
l i t

InterSystems”  Manco de Ehile

En UDD Ventures hemos diseffiado programas

de In novac'on Ablel’ta y Emprendlmlento e Innovacion abierta e Innovacion Abierta: “Desafio BCH Conecta” e Innovacion Abierta: “Open
e Aceleracion de proyectos e ProgramaEcommerce: Digitaliza tu Salcobrand” (scoutingy
Corporatlvo Para gra ndes em presas que negocio. venture client)
o N . - e Partners estratégicos parasegmento
requieren Incorporar Innovacion externay pyme

formar a sus equipos, logrando impactar

-
 positivamente a lo largo de toda su cadena de @ ‘ ;
valor L te“a ('Mf

[RERONCCHILE. INTERNLAL

A 3 p e Desaffo Digitalizar la e Programade e Programade

r otra pa rte' al interior de Ias empresas hemos Construccion, Antofagasta. Intraemprendimiento Corporativo. Intraemprendimiento
i . . - C N

lizado Aceleracién de proyectos y ._ orperative

gramas de formacién para que sus

Polpaico

oradores adopten nuevas herramientas
fin de lograr mejores resultados.
il

e Programa Workshop Innovacion Abierta.
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VITAMOS A
BEER NUESTRO
RO EN 2023
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Antonio Hanania
ahanania@udd.cl

www.uddventures.udd.cl

Universidad o s s
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